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РЕГИОНАЛЬНОЕ РАЗВИТИЕ КЛАСТЕРОВ В ЗЕРКАЛЕ СОЦИОЛОГИЧЕСКИХ ИЗМЕРЕНИЙ

Постановка проблемы. Наиболее эффективным инструментом повышения конкурентоспособности регионов в зеркале социологических измерений является кластерная политика, которая в европейских государствах возникла в конце ХХ века. В странах ЕС утвержден “Манифест кластеризации в странах ЕС” (2006 г.) и “Европейский кластерный меморандум” (2008 г.). Согласно утверждению Европейского совета по конкуренции (2006 г.), кластеры являются важной составляющей среди 9 ключевых приоритетных направлений развития, поскольку основной целью их деятельности является усиление роли инноваций. Значительное количество кластеров функционирует в странах ЕС, так в Италии – 206 ед., Великобритании – 168, Франции – 96, Дании – 34, Германии – 32, Нидерландах – 20 и в Финляндии – 9 ед. [6; 8].
Анализ последних исследований и публикаций. Методологические основы кластерного анализа заложены выдающимися учеными Портером М., Кетелсом К., Линдквистом Г. Вопросами создания и развития кластеров, управления конкурентоспособностью на различных уровнях занимались зарубежные и отечественные экономисты, такие как Бандман М., Брайден Р., Варениченко Е., Волкова С., Воронова А., Градова А., Даннинг Дж., Захарченко В., Колосовский Н., Макконел К., Медведенко А., Меркулов М., Миронова М., Рожков Г., Розенфельд С., Соколенко С., Убель С., Фатхундинова Р., Хмара М., Цихан Т.В., Цукерман В., Энрайт М., Ягольницер М. и др.

Цель статьи: исследование вопроса создания и функционирования кластера, как одной из форм организации инновационной деятельности региона в зеркале социологических измерений.

Изложение основного материала. Под “кластерной политикой” следует понимать “систему государственных и общественных мер и механизмов поддержки кластеров и кластерных инициатив, обеспечивающих повышение конкурентоспособности регионов, предприятий, входящих в кластер, развитие институтов, стимулирующих формирование кластеров, а также обеспечивающих внедрение инноваций” [5]. Основными принципами являются [15]: целесообразность, иерархичность, комплексность, дифференцированный подход, согласованность и взаимная увязка, координация, системность, стимулирование, поддержка.

Согласно существующему мировому опыту, выделяют несколько моделей государственной кластерной политики, особый интерес из которых представляет классификация Трофимовой О.М. (табл. 1).

Таблица 1.

Модели государственной кластерной политики (мировой опыт)

	Название модели государственной кластерной политики
	Характеристика модели государственной кластерной политики
	Страна-представитель

	Западноевропейская
	Ключевая роль принадлежит университетам и исследовательским институтам, а также формирование инновационной инфраструктуры.

В Италии на промышленные кластеры приходится 43% численности занятых в отрасли, более 30% объема национального экспорта.
	Великобритания (формирование кластеров происходит на базе традиционных отраслей промышленности – производство тканей, одежды и мебели), Италия (кластеры формируются на территориях концентрации малых предприятий развития традиционных отраслей обрабатывающей промышленности, отличающихся высоким уровнем специализации при одновременной экспансии в смежные отрасли и регионы), Франция, Швейцария.

	Индийская
	Финансирование кластеров происходит за счет зарубежных инвестиций. С целью повышения экспортных возможностей кластера правительство отбирает наиболее приоритетные (производство тканей и трикотажа, а также пищевая, станкостроительная, фармацевтическая отрасли, программное обеспечение). Индийские кластеры поставляют свыше 60% экспортной продукции страны. Следует отметить, что в 14 крупных городах сосредоточено 80 действующих кластеров, объединяющих 22559 малых промышленных предприятий.
	Индия.

	Китайская
	В основе формирования кластеров лежит инициатива правительства и регионов путем создания особых зон развития высокотехнологичных отраслей, среди которых автомобилестроение, электротехника, производство мобильных телефонов. Финансирование кластеров осуществляется посредством правительственных грантов и венчурных фондов. Кластеры концентрируются вокруг иностранных заводов с перспективой развития собственных производственных мощностей.
	Китай.

	Североамериканская
	Правительство реализует функцию стимулирования кластерной политики региональных органов власти посредством грантов и создания агентств по развитию кластеров.

В США более 60% промышленной продукции производится экономическими кластерами, деятельность которых основана на принципах партнерства и ориентирована на коммерциализацию ННТР, инновационную деятельность.
	Канада (биотехнологический, кластер высоких технологий и др.), США (компьютерный, автомобильный, кластер индустрии развлечения и др.).

	Скандинавская
	Инициатором создания кластеров является правительство, также как и развитие исследовательской и технологической кооперации, адресного инвестирования средств в наиболее перспективные кластеры, интеграция кластеров.

Лесопромышленные кластеры обеспечивают 10% мирового экспорта продуктов лесопереработки.
	Финляндия (кластеры формируются на базе крупных транснациональных компаний в лесной, информационной и телекоммуникационной отраслях).

	Японская
	Кластеры сформировались на базе транснациональной корпорации, практикующей долгосрочные субконтрактные и субподрядные отношения с группой малых предприятий. Правительство и регионы проводят политику, направленную на поддержку кластеров и развитие инновационной инфраструктуры.
	Япония (кластеры в сфере информационных технологий, биотехнологий, электротехники и автомобилестроения).


Составлено автором на основании: [4; 8; 10-13].

Кластерная политика подразумевает экономический рост, который зависит от взаимодействия бизнеса, научных и образовательных институтов, власти, промышленности, а также социологического развития. Нами произведено исследование широкого диапазона форм, видов кластерных образований, проблем и перспектив их развития, основываясь на международном опыте. Подробнее остановимся на существующих определениях понятия “кластер”, некоторые из которых нами наведены в таблице 2.

Таблица 2.

Варианты определения понятия “кластер”

	Понятие “кластер”
	Автор, название источника

	“группа однородных взаимосвязанных экономических объектов (корпораций, отраслей или предприятий”
	Рожков Г.В. Генезис инновационной экономики в России / Под ред. С.Г. Ерошенкова. – М.: МАКС Пресс, 2009. – 888 с.

	“это сконцентрированные по географическому признаку группы взаимосвязанных компаний, специализированных поставщиков, поставщиков услуг, фирм в соответствующих отраслях, а также связанных с их деятельностью организаций”
	Porter M.E. Clusters and Competition. / Porter M.E. // On Competition. Cambridge: Harvard Business Review. – 1988. – Nov. Dec. – Vol. 76. – No.6. – Р. 77

	“это сконцентрированные по географическому признаку группы взаимосвязанных между собой компаний в соответствующих отраслях, специализированных поставщиков, а также причастных к их деятельности организаций (университеты, торговые объединения, агентства по стандартизации), конкурируя между собой, одновременно проводят совместную работу”
	Маршалл А. Принципы экономической науки: В 3 т. – М., Прогресс Фирма "Универс", 1993. – Т.1. – 350 с.

	“хозяйственный блок, включающий фирмы и организации, связанные выпуском конечной продукции и географическим положением”
	Афанасьев М., Мясникова Л. Мировая конкуренция  и кластеризация экономики / Вопросы экономики. – 2005. - №4. – С.27-35.

	“это территориально-отраслевое добровольное объединение предпринимательских структур, тесно сотрудничают с научными учреждениями и органами местной власти с целью повышения конкурентоспособности собственной продукции и экономического роста региона”
	Войнаренко М.П. Концепція “кластерів” як альтернатива командно-адміністративній системі управління / М.П. Войнаренко, Л.П. Радецька.

Філінюк В.Р. Проблеми реформування економіки України. – Київ : Логос, 1999. – С.74-75.

Войнаренко М.П. Концепція кластерів – шлях до відродження виробництва на регіональному рівні / М.П. Войнаренко //

Економіст. – 2000. – №1. – С.29–33.


Составлено автором на основании: [1-2; 9; 12; 14; 16].

Следует отметить, что многие авторы выделяет характерные особенности развития кластеров, которые нами наведены в таблице 3.

Таблица 4
Характерные особенности международного развития кластеров 

	Особенности развития кластеров по 

	Рожкову Г.В.
	Кулаковой Л.И.

	· конкурентные позиции на международных/региональных рынках, высокий экспортный потенциал участника кластера;

· конкурентные преимущества для развития кластера (выгодное географическое положение; доступ к ресурсам: сырьевым, трудовым, финансовым и пр.; наличие развитой инфраструктуры, прочее);

· широкий набор участников, достаточный для возникновения позитивных эффектов кластерного взаимодействия;

· эффективное взаимодействие между участниками кластера, в том числе за счет использования механизмов субконтрактации, партнерства предприятий с образовательными и исследовательскими организациями, прочее.
	· наличие конкурентных предприятий;

· наличие в регионе конкурентных преимуществ для развития кластера;

· лидерство частного сектора;

· широкое вовлечение участников кластеров и взаимодействующих институтов;

· географическая концентрация и близость;

· ориентация продукции кластера на экспорт;

· широкий набор участников и наличие “критической массы”;

· наличие взаимосвязей и взаимодействия между участниками кластеров;

· наличие конкуренции внутри кластера;

· инновационная направленность кластера;

· гибкость состава и структуры;

· открытость кластера как системы.


Составлено автором на основании: [7; 12]

Согласно типологии кластеров, выделяют кластеры, возникшие в результате эволюции процесса их образования [12]:

· “неактивные” или “недовыполняющие” (кластеры представляют собой образования, возможности которых использованы частично);

· “потенциальные” (обладают некоторыми ключевыми характеристиками, испытывают недостаток производственных ресурсов, нехватку “критической массы”;

· “работающие” или “перевыполняющие” (самодостаточные кластеры, выпускающие больше чем сумма продукции всех компонентов этих кластеров, работающих по отдельности.

В своих трудах Гакашев М. выделяет особенности разделения кластеров, в основу которых заложено особенности технологических параметров [3]:

- индустриальные (занимаются производством традиционных товаров);

- инновационные или интеллектуальные (имеют значительную часть инновационной продукции кластера, а также сформированную инновационную инфраструктуру).

Участниками кластера являются [12]: предприятия (организации, фирмы), которые специализируются на профильных видах деятельности; фирмы-поставщики товаров/услуг для профильных предприятий; предприятия (организации, фирмы), занимающиеся обслуживанием отраслей общего пользования (инфраструктура: транспортная, энергетическая, природоохранная и др.); организации рыночной инфраструктуры (консалтинговые, аудиторские, страховые, кредитные и прочее); некоммерческие и общественные организации, объединения предпринимателей, торгово-промышленные палаты; научно-исследовательские и образовательные организации; организации инновационной инфраструктуры, инфраструктуры поддержки малого и среднего предпринимательства (индустриальные парки, технопарки, бизнес-инкубаторы, центры трансфера технологий, центр энергосбережения, центры поддержки субподряда – субконтрактации); центры и агентства по развитию предпринимательства, регионального и муниципального развития, привлечения инвестиций, агентство по поддержке экспорта товаров, государственные и муниципальные фонды поддержки предпринимательства, фонды содействия кредитованию и др.

Создание кластера происходит по одному из несколько существующих путей [3]: “снизу вверх” (выстраивание отдельных проектов и программ, интегрирующих потенциальных участников кластера; “сверху вниз” (создание органов совещательной координации и мониторинга, стратегии развития кластера); смешанный (сочетание особенностей двух путей “снизу вверх” и “сверху вниз”).

Важной составляющей является механизм финансирования развития кластера, который происходит на основе бюджетных ресурсов или же ресурсов инвестора. Финансирование создания инфраструктуры кластера и его отдельных проектов осуществляется на основе применения смешанного типа финансирования (взносы предприятий-участников кластера (проектов), а также бюджетного финансирования, отсутствием или же с минимальной долей бюджетных ресурсов).

Несмотря на преимущества создания и развития кластеров, существуют риски (выбора ошибочных приоритетов финансирования мероприятий кластерной политики за счет бюджетных средств; недостаточного уровня координации деятельности в процессе реализации кластерных программ/проектов; незаинтересованности исполнительной власти субъектов государства и местного самоуправления в реализации кластерных программ/проектов; низкого уровня эффективности мониторинга в процессе реализации кластерной политики) участников кластерных программ/проектов. Поэтому, важным моментом считаем разработку кластерной политики и механизмов ее реализации с целью снижения влияния рисков и социального развития региона.

Несмотря на существующие риски, создание кластеров является новым этапом в применении организационно-экономических механизмов стимулирования инвестиционной деятельности в Украине. Поэтому, определение основных направлений и задач государственной политики стимулирования развития кластеров в рамках формирования ассоциативных отношений между Украиной и ЕС должно базироваться на учете ряда факторов и предпосылок, а именно:
- подписании Соглашения об ассоциации с Европейским Союзом, которое открывает возможности получения донорской финансовой поддержки, привлечения кредитных средств от международных финансовых организаций на программных принципах;

- в обеспечении развития кластеров увеличивается влияние и ответственность местных органов власти, особенно в условиях децентрализации;
- реализации эффективной кластерной политики, возможной только в контексте комплекса мер по существенному улучшению инвестиционного климата;
- разработке моделей использования механизма государственно-частного партнерства с целью привлечения негосударственных инвестиционных ресурсов для развития кластеров, прежде всего по управляющей организации, обустройство инфраструктуры;
- законодательном определении механизма создания трансграничных кластеров, которые могут стать действенным механизмом ускорения евроинтеграционных процессов. В частности укладки на уровне правительств стран-участниц двусторонних соглашений о создании трансграничных кластеров, согласование стратегий и планов развития национальных частей трансграничных кластеров. Опыт функционирования таких структур в отдельных приграничных регионах ЕС свидетельствует об их положительном влиянии на социально-экономическое развитие и международное сотрудничество стран-участниц, стимулирование деловой активности, приток инвестиций и решение проблем занятости на приграничных территориях.

Выводы. На основании проведенного нами исследования мы можем сделать следующие выводы: проведение кластерной политики базируется на организации взаимодействия между органами государственной власти и местного самоуправления, бизнесом, наукой, образованием, производством; существует разнообразие форм и методов обеспечения кластерной политики, отличающиеся национальными особенностями, концепцией кластерного подхода; применение кластерного подхода можно рассматривать в качестве закономерного этапа развития экономики страны; кластеры как специальная форма инновационной деятельности, а инновации – важный фактор повышения конкурентоспособности, в каждой стране существуют особенности кластерного развития; спецификой кластера является получение синергетического эффекта, который выражается в повышении конкурентоспособности, а его отличительной чертой является инновационная ориентированность; вопросы финансирования создания и развития кластеров сконцентрированы на бюджетных ресурсах или же ресурсах инвестора; кластерные политики, программы и проекты в каждой стране индивидуальны в процессе кластеризации; кластеры стимулируют развитие малого и среднего бизнеса; в рамках существующего законодательства необходимо строить отношения в формате тройной спирали: наука - исполнительная власть – бизнес.
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